
                                                                          
 

Manager Projects (M/V)  

40 uur / Dordrecht 
 
Heb jij minimaal 5 jaar ervaring opgedaan als Sales Manager binnen de industrie en ben jij een echte hunter en in staat 
deals te closen? Ben jij daarnaast een echte leider, communicatief sterk en resultaatgericht? Dan is deze positie wat 
voor jou! Voor deze wereldwijd opererende organisatie zoeken wij een Manager Projects die leiding geeft aan een 
gevarieerd team van specialisten. Altijd al jouw skills willen inzetten in een internationale omgeving? Lees dan verder. 
 
Wat ga je doen? 

Werken bij BUHLMANN Netherlands betekent werken binnen een internationaal opererend bedrijf, waar daadkracht, 
vertrouwen, betrokkenheid en inventiviteit centraal staan. Wij zijn gespecialiseerd in de handel in stalen buizen, fittingen, 
flenzen en afsluiters. Wij bieden oplossingen op maat voor diverse industrieën. Denk hierbij aan de (petro)chemie en 
energiesector. In 1981 is het opgericht als familiebedrijf en sinds 2015 zijn we onderdeel van de internationale 
BUHLMANN Group 
 
Als Manager Projects, ontwikkel jij samen met je team omvangrijke, internationale projecten in lijn met de 
doelstellingen en binnen de voorwaarden van kwaliteit, tijd, prijs en budget. Je genereert new business, beheert 
projecten en stuurt het team aan op technisch en commercieel gebied. Onder jouw leiding realiseren jullie het 
verkoopplan. 
 
Naast het uitbreiden van het kantenportfolio, ben jij de verbindende schakel binnen het team. Jij brengt de producten 
en diensten van het bedrijf onder aandacht van potentiële klanten, met name ingenieursbureaus, voornamelijk 
nationaal, een aantal keer per jaar internationaal. Je hebt een passie voor business development en weet je 
enthousiasme over te brengen op je team. Daarnaast ben jij verantwoordelijk voor: 

• Het concretiseren van een sales forecast en de realisatie hiervan 

• Het signaleren en rapporteren van ontwikkelingen en hier proactief op inspelen 

• Het behalen van commerciële targets, in lijn met sales en accountplannen. Met jouw assertieve, proactieve 
houding is dit geen probleem 
 

Wat bieden wij? 

• Een verantwoordelijke baan bij een internationale organisatie die volop in beweging is en waar jouw 

ontwikkeling ook aandacht krijgt;  

• Een goed salaris, te bepalen in overleg; 

• Een auto van de zaak; 

• Mobiele telefoon en laptop van de zaak; 

• Een dertiende maand en minimaal 29 vakantiedagen per jaar; 

• Fijne collega’s die zorgen voor een gezellige sfeer op de werkvloer;  

• Een uitgebreid inwerktraject en ook daarna de mogelijkheid om te blijven ontwikkelen door middel van 
cursussen; 

• Een gloednieuwe werkplek met bedrijfsrestaurant en koffiebar; 

• Bij goed functioneren en een wederzijdse klik is het vooruitzicht een vaste aanstelling! 

  



Wat heb jij te bieden? 

• Hbo+ werk- en denkniveau 

• Minimaal 5 jaar ervaring in een commerciële en leidinggevende rol 

• Ervaring in een technische omgeving met grote projecten 

• Je bent daadkrachtig en nauwkeurig in de opvolging van afspraken 

• Je beheerst de Nederlandse en Engelse taal in woord en geschrift 
 
Enthousiast geworden? 
 
Kom jij onze organisatie in Dordrecht versterken? Solliciteren kan via hr.netherlands@buhlmann-group.com. 
Heb je nog vragen? Dan kan je contact opnemen met onze HR afdeling, wij zijn te bereiken op 0186 – 707853. 
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